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楽天ポイント獲得

業務提携を通じたビジネスの全体感

 業務提携を通じ、個人・法人のお客さまに利便性・利得性の高いサービスの提供を検討するとともに、
提携先とのWin-Winの関係を構築

個人のお客さま 法人のお客さま（加盟店）

* オリコ独自のAI与信（性能規定与信）に基づく、長期分割払いの枠を提供するサービス

簡便な申込
即時審査結果

みずほ楽天
カードの発行

新会員制プログラム
みずほポイント獲得
(FY25~)

消費の活性化・企業の売上拡大

クレジット供与
（仕入代金決済）

楽天ビジネス
カードの発行

業務の効率化
実現

アクワイアリング
の一体運営

カード取扱高
顧客層の拡大

カードの業務効率化
及び収益性改善

粘着性の高い
預金の確保

顧客層の拡大
デジタル分割
払い機能*の

提供

投資・運用への
拡がり

相互の経済圏の拡大
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楽天カードとの戦略的な資本業務提携

* バーゼルⅢ最終化完全適用ベース。その他有価証券評価差額金を除く

14.99% 85.01%
（連結子会社）

概要

 FG・BK・UC・オリコ・楽天グループ・楽天カード
の6社で業務提携契約を締結

 楽天カードへの出資

株式譲渡
契約

財務影響

 CET1比率*影響： △ 4.0 bps 程度

 出資額： 約 1,650 億円

 クロージング予定日：2024年12月1日

その他


